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Lyreco Switzerland AG

Erfrischende Sortimentsvielfalt
fiir Biiro und Arbeitsplatz

Ob Papier, massgeschneiderte Promotionsartikel, ein umfassendes Hygiene-Sortiment oder Catering-
Produkte mit einem Schwerpunkt im Bereich Getranke und Wasser — bei Lyreco erhalt man alles, was
das tagliche Leben im Biiro und am Arbeitsplatz erleichtert, aus einer Hand.

Flir Lyreco, den schweizweit flihnrenden Anbie-
ter von Biiro- und Arbeitsplatzldsungen hort die
Blrowelt nicht beim Druckerpapier, Post-it
oder Kugelschreiber auf. Das Sortiment mit
insgesamt {iber 7000 Artikeln umfasst viel-
mehr auch Bereiche, die auf den ersten Blick
nicht direkt mit dem Thema Biiro in Verbindung
gebracht werden: Dazu gehdren etwa Werbe-
artikel, Hygiene-Produkte aller Art — vom Putz-
mittel bis zum Toilettenpapier — sowie auch
Catering-Artikel von stissen und salzigen Pau-
sensnacks tber Nespresso Business Solutions
bis hin zu warmen oder kalten Getranken wie
Tee, Softdrinks und Wasser. Dieses erweiterte
Angebot ist kein Zufall, sondern entspricht dem
wachsenden Kundenbediirfnis, mdglichst viele
Situationen, die im Arbeitsalltag eine Heraus-
forderung bilden, aus einer Hand mit einem
kompetenten Partner l6sen zu kénnen. Diese

Lyreco,

Ein Lieferant — viele Vorteile

 One Stop Shopping: Alles fiirs Biiro aus einer Hand

e Kombinierte Lieferung: Catering-Bestellungen werden
zusammen mit Biromaterial geliefert

e Next Day Service: Bestellungen bis 17 Uhr werden am
nachsten Arbeitstag geliefert

e Kompetenz: Taglich erhalten iiber 4000 zufriedene
Kunden ihre Bestellung geliefert

Wasserspender WPD 100

80 % Kostenreduktion*: CHF 0.17 je Liter Wasser in bis zu
vier Varianten (heiss, temperiert, kalt und kalt mit Kohlen-
séure). 80 % weniger Kosten im Vergleich zu Wasserspen-
dern mit Gallonen (ca. CHF 16.— flir eine Flasche a 19 Liter

= CHF 0.85 pro Liter).

* Berechnungsgrundlage:

o 1 Wasserspender WPD 100 T AC Tischvariante
(Miete CHF 104.—/Monat)

© 30 Benutzer mit jeweils 20 Arbeitstagen,
je 1 Liter pro Arbeitstag

S0 genannte «One Stop Shopping»-Strategie
vereinfacht das gesamte Beschaffungsmana-
gement und hilft Firmenkunden, das Liefe-
rantenportfolio zu reduzieren und so Zeit und
Kosten zu sparen.

Dem Thema Wasser widmet Lyreco im Rah-
men des Gesamtangebots besondere Auf-
merksamkeit. Denn Wasser erfrischt, Wasser
belebt, Wasser steigert die Leistungsfahigkeit
und ist deshalb aus dem Biiroalltag nicht
wegzudenken — ob zur Pausenverpflegung,
fiir die Sitzungspause, den Mitarbeiter-Lunch
am Arbeitsplatz oder einen gastfreundlichen
Empfang von Kunden oder Lieferanten. Doch
auch bei Wasser gilt: Es gibt verschiedene
Geschmdcker und ganz unterschiedliche
Maglichkeiten in Sachen Konsumform. Die

einen mdgen’s kalt und mit Kohlenséure, die
anderen lieber ungekiinlt und still. Mit einem
breiten Angebot versucht Lyreco, mdglichst
allen individuellen Vorlieben gerecht zu wer-
den. Dabei spielt der Umweltaspekt eine wich-
tige Rolle. Neben Wasser in rezyklierbaren
PET-Flaschen von verschiedenen Anbietern
bietet Lyreco auch Frischwasserspender an,
die im Gegensatz zu Gallonen-Systemen di-
rekt ans Trinkwassernetz angeschlossen wer-
den. Ein Beispiel fiir ein solches System ist der
WPD 100 des Lyreco Partners Kércher (De-
tails siehe oben). Vorteile: ein ungetriibtes
Trinkvergnligen auf Knopfdruck, wobei das
Schleppen von Wasser-Flaschen- bzw. Gallo-
nen entfallt, keine Lagerhaltung und keine
Leergutentsorgung.
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